Die effizienteste Art Immobilien zu verkaufe
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Die effizienteste Art Immabilien zu verkaufen

Grunder und Geschaftsfuhrer
FUhrender Digital-Makler
Deutschlandweit

>50 Objekte pro Makler

Kein Face2Face Kontakt

Blogger Sprecher
? Proptech.de AvElier Elog sl %’gdﬁf[vseébﬁn; Sprecher der Plattform
>1.500 aktive Nutzer/Mon. - Startupsev PropTech des Bundesverbands

>500 NL-Empfanger Deutscher Startups



EIN OKOSYSTEM HILFT DABEI DIE SCHNITTSTELLE

ZUM KUNDEN ZU SICHERN

Bisherige Beziehungslandschaft

Vor der Digitalisierung war die
Kommunikation zum Kunden direkt, es
gab wenig Einflussnahme von auflen.

Neue Beziehungslandschaft

Heute gibt einen Kampf um die
Kundenschnittstelle. Viele versuchen
diese zu dominieren und daraus
Gewinn zu schlagen.
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Je weiter das eigene Okosystem greift, desto héher der Lock-in-Effekt




ANDERE MARKTE ZEIGEN WOHIN DIE REISE GEHT |i MG kICI ro
WENIGE PLAYER DOMINIEREN DEN KUNDENZUGANG

& airbnb
® zalando 62/
’ Allbabacon Unternehmen /
Kunde ——  Google @& facebook — Dienstleister
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amazon al

Die digitalen Angreifer rauben den Unternehmen das Interface und dann die Kundenbeziehung




MOBILE IST DER ZUKUNFTIGE ® Maklaro
ZUGANG ZUM INTERNET
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Ziel ist es fiir Unternehmen auf dem Home-Screen des Smartphones zu sein




ANTEIL DER INTERNET NUTZUNG ™ Maklaro
NACH ENDGERATEKLASSE

my @y

Desktop / Mobile /
Laptop Tablet
42% 58%

Mobile ist DER Zugang zum Internet

Quelle: stonetemple, Apr. 2019



LEAD-GENERATION
FLUCH ODER SEGEN?

m Maklaro

HAUS@GOLD £ HomepaY CHECI(gg

talocasa

. Aroundhome

< 123ma ki er [@ KauferPortal ]
Aktuelles Tatigkeitsfeld Ziel _

=  Maklerempfehlung fir Verkauf = Tiefer in die .

=  Maklerempfehlung fur Vermietung \e/\i/s;secipec'jnpfungskette .

= Makler als «Mittel zum Zweck» -

Eigentimer —%—> Makler
38 il

Lead-Generation
Portale

Versicherung
Konto & Kredite
Strom & Gas
DSL & Handy
Reise & Flug
Hotel
Mietwagen

Shopping



WAHRSCHEINLICHKEIT DER TECHNISIERUNG |i MG kICI ro
VERSCHIEDENER BERUFSGRUPPEN

Therapeuten
Zahnarzte
Sporttrainer
Priester
Chemiker
Redakteur
Feuerwehrmann
Schauspieler
Medizintechniker
Okonomen
Piloten

Maschinenschlosser

Schreibkraft
Immobilienmakler 86%
Technischer Zeichn e | ———
Einzelhandelsverké uf e r | mm————
Buchhalter und Wirtschaftspr{if e | 5—————
T elemark et |
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Ein Grof3teil der heutigen Immobilienmakler wird in Zukunft wegfallen

Quelle: THE FUTURE OF EMPLOYMENT: HOW SUSCEPTIBLE ARE JOBS TO COMPUTERISATION? Carl Benedikt Frey and Michael A. Osborne
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0800 - 723 96 14

Unternehmen

Immobilie verkaufen Immobilie kaufen Immobilien-Ratgeber

imaler Verkaufspreis

100% Kostenfrei
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ONLINE-COCKPIT
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DIGITALISIERUNG DES IMMOBILIENVERKAUFS = Ma kICI ro
MAKLARO DIGITALISIERT DIE WICHTIGSTEN SCHRITTE DER WERTSCHOPFUNGSKETTE

Exzellente
Beratung
Verkaufsprozess von Immobilien Deutschlandweit
@ Digital @ PN
@ Offline '%
Maklaro

o

Hybrid-Makler ‘

Traditioneller Makler ‘ ‘ ‘ . ‘ ‘ ‘ ‘

Kontakt- Auftrags- Objekt- Exposé Marketing Kaufer- Besichtigung- Preis- Verkauf
aufnahme abschluss aufnahme/- Mgmt./ termin/ verhandlung via Notar
bewertung Besichtigungs Beratung

+ Fotograf -planung

Massive Steigerung der Qualitadt und Effizienz durch Digitalisierung




ONLINE TOOLS
AM BEISPIEL VON MAKLARO

Einfach nutzbar

slack “- slack

Facebook ads fﬂCEbOgjg

Google AdWords | ©oodk

AdWords

Bing ads |y Bing ads

SPRENGNE-ER

Immobilienbewertung

Online-Bewertungs-Service

: : ENERGIE |
Energieausweis48  auswels | 48

Whatsapp {82

Sipgate I sipgate

m Maklaro

Flr die Technikfreaks

Intercom.io Marketing Automation [} INTERCOM
= Fallbasierte Aussteuerung von E-Mail
= Online Marketing
= Retargeting

= Cross-Channel (online + Brief > optilyz) (Qopfilyz

Segment.com Auswertung APIs /:/ Segment

Kaufer-Selferservice [ Maklaro
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